
Аналитическая записка
(характеристика проделанной обучающимся работы, выводы по результатам практики)

1. Анализ деятельности организации:

Совкомбанк – третий по размеру активов частный банк страны, финансовый

институт федерального уровня с широкой филиальной сетью по всей России. Основан в

1990 году.

Банк обслуживает более 6 млн физических и 200 тыс. юридических лиц. В банке

трудятся 16 тысяч сотрудников в 2 447 отделениях и мини-офисах, расположенных в 1 034

населённых пунктах РФ.

Владельцами Совкомбанка являются его менеджмент, финансовые инвесторы, а

также Российский Фонд Прямых Инвестиций (РФПИ) вместе с рядом зарубежных

инвестиционных фондов из стран Юго-Восточной Азии и Ближнего Востока.

Основные направления деятельности — обслуживание и кредитование физических

и юридических лиц, корпоративно-инвестиционный бизнес, операции с ценными

бумагами и драгоценными металлами. Банк выпускает самую популярную в России карту

беспроцентной рассрочки – «Халва». Её держателями уже стали более 5 млн человек.

2. Анализ финансовой структуры организации:

За рассматриваемый период с ресурсной базой произошло то, что незначительно

изменились суммы  в т.ч. текущих средств юр.лиц (без ИП), собственных ценных бумаг,

сильно увеличились суммы вкладов физ.лиц со сроком свыше года, депозитов и прочих

средств юр.лиц (сроком до 1 года), межбанковских кредитов, полученных на срок до 30

дней, уменьшились суммы остальных вкладов физ.лиц (в т.ч. ИП) (сроком до 1 года),

обязательств по уплате процентов, просрочка, кредиторская и прочая задолженность,

сильно уменьшились суммы корсчетов ЛОРО банков, при этом ожидаемый отток

денежных средств увеличился за год с 381.05 до 542.33 млрд.руб.

На рассматриваемый момент соотношение высоколиквидных активов (средств,

которые легко доступны для банка в течение ближайшего месяца) и предполагаемого

оттока текущих обязательств дает нам значение 140.68%, что говорит хорошем запасе

прочности для преодоления возможного оттока средств клиентов банка.

В корреляции с этим важны для рассмотрения нормативы мгновенной (Н2) и

текущей (Н3) ликвидности, минимальные значения которых установлены в 15% и 50%

соответственно. Тут мы видим, что нормативы Н2 и Н3 сейчас на достаточном уровне.

В 2021 году с ресурсной базой произошло то, что незначительно изменились суммы
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остальных вкладов физ.лиц (в т.ч. ИП) (сроком до 1 года), депозитов и прочих средств

юр.лиц (сроком до 1 года),  в т.ч. текущих средств юр.лиц (без ИП), собственных ценных

бумаг, обязательств по уплате процентов, просрочка, кредиторская и прочая

задолженность, увеличились суммы вкладов физ.лиц со сроком свыше года, сильно

увеличились суммы корсчетов ЛОРО банков, межбанковских кредитов, полученных на

срок до 30 дней, при этом ожидаемый отток денежных средств увеличился за год с 542.33

до 667.55 млрд.руб.

Соотношение высоколиквидных активов (средств, которые легко доступны для

банка в течение ближайшего месяца) и предполагаемого оттока текущих обязательств

дает нам значение 107.64%, что говорит хорошем запасе прочности для преодоления

возможного оттока средств клиентов банка.

3. Анализ экономической обоснованности привлечения средств и эффективности
размещения средств банком:

Банк делает упор на кредитование юридических лиц, формой обеспечения которого

являются имущественные залоги. Общий уровень обеспеченности кредитов достаточно

высок и возможный невозврат кредитов, вероятно, будет возмещен объемом обеспечения.

Анализ финансовой деятельности и статистические данные за прошедший год

кредитной организации ПАО «Совкомбанк» свидетельствуют об отсутствии негативных

тенденций, способных повлиять на финансовую устойчивость банка в перспективе.

Надежности и текущему финансовому состоянию банка можно поставить оценку «очень

хорошо».

4. Анализ банковской стратегии организации:

Отделение банка осуществляет следующие банковские операции:

 Привлечение до востребования или на определенный срок денежных

средств физических и юридических лиц во вклады

 Размещение указанных выше средств от своего имени и за свой счет

 Открытие и сопровождение расчетных счетов юридических и физических

лиц

 Переводы денежных средств со счетов юридических и физических лиц по их

поручению

 Переводы денежных средств без открытия банковских счетов (по

поручению физических лиц)

 Куплю-продажу иностранной валюты (в наличной и безналичной формах)
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 Инкассацию денежных средств, кассовое обслуживание физических и

юридических лиц

 Привлечение во вклады и размещение драгоценных металлов

Помимо операций, отделение выполняет следующие сделки:

 Оказание консультационных и информационных услуг

 Лизинговые операции

 Операции с драгоценными металлами

 Выдачу поручительства за третьих лиц

Кроме перечисленных, отделение имеет право осуществлять иные сделки и

операции, предусмотренные законодательством Российской Федерации (далее РФ). Стоит

отметить, что при реализации банковских услуг и в рамках своей компетенции, отделение

обеспечивает защиту сведений, составляющих банковскую и государственную тайну.

5. Выводы и предложения по оптимизации управления деятельности организации

На наш взгляд, основной стратегической задачей ПАО «Совкомбанк» должно

являться укрепление лидирующих позиций на рынке потребительского кредитования в

регионе. Следует отметить, что Банк заинтересован в увеличении прибыльности своего

бизнеса, в поддержании хорошего качества кредитного портфеля и привлечении

благонадежных и кредитоспособных клиентов.

Помимо того, деятельность ПАО «Совкомбанк» необходимо направить на

достижение следующих целей:

1) привлечение новых клиентов путем создания узнаваемого бренда, а также

предложения конкурентоспособных кредитных продуктов;

2) развитие долгосрочных отношений с клиентами, благодаря

клиентоориентированному подходу и широкому ассортименту продуктов, которые будут

приносить пользу потребителям.

3) оперативное реагирование и адаптация к условиям рынка путем проведения

всестороннего анализа и исследований рынка, а также за счет разработки продуктов.

«___»______________ 202__г. ________________ ________________________
подпись И.О. Фамилия обучающегося
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